LINKEDINFLUENCER 2026



BELEMMERINGEN



Zichtbaarheid

"IKWIL NIET OVERKOMEN ALS
IEMAND DIE ZICHZELF CONSTANT
VERKOOPT.”



Zichtbaarheid

"GOEDE INHOUD VERKOOPT
ZICHZELF.”



Zichtbaarheid

“IK BEN EEN EXPERT, GEEN
MARKETEER.”



Zichtbaarheid

“IK VIND HET ONGEMAKKELIJK OM
STEEDS OVER MIJN BOEK TE
PRATEN.”



Geloofwaardigheid

"WIE ZIT ER OP MIUN BOEK TE
WACHTEN?”



Geloofwaardigheid

"‘ER IS AL ZOVEEL VERSCHENEN, IK
VOEG NIETS TOE”



Geloofwaardigheid

‘IKMOET EERST AUTORITEIT
OPBOUWEN"”



Geloofwaardigheid

"ALS MENSEN KRITIEK HEBBEN,
BETEKENT DAT DAT MIJN BOEK NIET
GOED IS”



Geloofwaardigheid

"ALS MENSEN GEEN REACTIE GEVEN
BETEKENT DAT DAT MIJN BOEK NIET
GOED IS”



Geloofwaardigheid

“WIE BEN IK OM MIJZELF ALS
TOUGHT LEADER NEER TE ZETTEN"



Geloofwaardigheid

"MARKETING KOST ZOVEEL TIJD DAT
IK NIET MEER AAN MIJN ECHTE WERK
TOEKOM”



Geloofwaardigheid

"MARKETING KOST ZOVEEL TIJD DAT
IK NIET MEER AAN MIJN ECHTE WERK
TOEKOM”



Geloofwaardigheid

“NA DE BOEKLANCERING IS DE
PROMOTIE EIGENLIJK WEL KLAAR.”



Geloofwaardigheid

‘IKHEB GEEN BUDGET VOOR
MARKETING, DUS HET HEEFT WEINIG
ZIN.”




Geloofwaardigheid

“IKWIL MENSEN NIETS OPDRINGEN”



Geloofwaardigheid

“VERKOOP EN INHOUDELIJKE
KWALITEIT GAAN NIET SAMEN”



Geloofwaardigheid

‘"MARKETING EN PROMOTIE BEGINT
NA DE LANCERING”



Geloofwaardigheid

HOEVEEL PUNTEN HEB JIJ?



DIEPERLIGGENDE OVERTUIGINGEN

ZICHTBAARHEID IS OPSCHEPPEN.

VERKOPEN IS MANIPULEREN.

DESKUNDIGHEID MOET VANZELF WORDEN OPGEMERKT.
BESCHEIDENHEID IS PROFESSIONELER DAN PROFILERING.
AFWIJZING ZEGT IETS OVER MIJN WAARDE ALS AUTEUR (OF MENS).
EEN BOEK IS HET EINDPRODUCT, NIET HET BEGIN VAN EEN GESPREK.

MARKETING IS IETS VOOR COMMERCIELE MENSEN, NIET VOOR INHOUDELIJKE
EXPERTS
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“‘EEN BOEK UITGEVEN HEFT MEER WAARDE DAN EEN MBA”

MENNO LANTING

@) Google Chrome is niet je standaardbrowser

Instellen als standaard

6/25/2026

] as = @

Home Mijn netwerk  Vacatures Berichten

[
=

2 (% e < L

Meldingen lk » Voor bedrijven ¥  Adverteren l

Gepromoot *+*
SO

Stoic Vermogensbeheer

Beleg uw vermogen in de hele
wereldeconomie. @

Beleggen kent risico's. U kunt uw geld deels
verliezen.

m Nick en nog 5 connecties volgen ook
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@) Google Chrome is niet je standaardbrowser Instellen als standaard

m Q Zoeken 0 := e ° 'e‘ “) EEE ¢ l]p i

Home Mijn netwerk  Vacatures Berichten Meldingen lkw Voor bedrijven ¥  Adverteren

‘:‘& & Premium

Invest in your future with this exclusive

offer.
C Get 50% off today>
[
==
. .. SHETHEF - 16t i Adviescollege Openbaarheid
Caroline Koetsenruuter o/Her-lste d en Informatiehuishouding Meer profielen voor u

Als spreker, auteur en onderzoeker help ik organisaties en werkenden
bij het anticiperen, reageren, monitoren en leren van agressie-
incidenten. Op naar een veilige werkplek voor iedereen!

= Psychologische veiligheid |

,,,,,,,, 1 SINCC- NN, WEC R M
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in G ® = o & @ G

Home Mijn netwerk  Vacatures Berichten Meldingen Ik » Voor bedrijven ¥  Adverteren

Nederlands Engels

Advertentie *e*

Stella, post a job in minutes with LinkedIn Jobs.

Posting is easy. Hiring is easier.

Prof. Dr. Ir. Daan Dohmen @ He/Him - 1ste ("Postafreejob )
Impact-Ondernemer & Investeerder | OMRON Digital Health & Luscii | Nassau420 | Bestseller Auteur Green
On | Professor Digitale Transformatie in de Zorg |

m Top Voice Ik

B Meer profielen voor u
Nijmegen, Gelderland, Nederland - Contactgegevens
37.285 volaers - FelizG. - 2e
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6/25/2026

14:47

< dokterjuriaan &

arts, coach & auteur

763 97,5 d.
berichten volgers

Dokter Juriaan | Juriaan Galavazi |

673
volgend

Waar je met je kop geen nee zegt, gaat je lichaam 't

voor je doen.

@ Doorbreek patronen die niet werken en vervang ze

door wat kloppend is voor jou.
2 linktr.ee/DokterJuriaan

Gevolgd door

ai’ mariannevandenhoekhuijbregts,

cynthia_jw_dekkers en 10 anderen

( Volgend v J[ Bericht J[ Contact J
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Roadtrip E2 Snowcoachi...
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= ’ Dokter Juriaan

was ik het meest bang voor:

\iet goed genoeg te zijn
Alleen achter te blijven

\iet weten wat er komen ging
gst voor het onbekende)
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il *GEEF DEZE
BEWEGING
DOOR™
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==

Sven RleIl @ Leider in mensgerichtheid - 1e

Auteur & Grondlegger Menselijke Revolutie |
LinkedIn Top Voice | Dwarsdenker vh Jaar |
Oprichter Nolost - Marktleider Mensgerichtheid -
B Corp | Organisatiepsycholoog | Keynote Spreker
| Impact Ondernemer | Alpacaboer

A Top Voice

Menselijke Revolutie - Tilburg University
Randstad

www.menselijkerevolutie.nl

38.196 volgers - 500+ connecties

ﬁ Jessica van Horssen, Japke-d. Bouma en 508
andere gemeenschappelijke connecties

TN

C Mijn services weergeven >
i Profiel verbeterd met Premium v
Hooatepunten

s 2 20 =

Home Mijn netwerk  Plaatsen Meldingen Vacatures
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Impact

. HELDERE DOELSTELLING
VERTROUWEN OP EXPERTISE
SAMENWERKING IS EEN FEESTJE VOOR IEDEREEN
FOCUS OP HET GEHEEL
SAAIE CONSISTENTIE
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DE MARKETING L
ZIT IN HET BOEK Ondertitel

Flaptekst
Inhoudsopgave
Aantal woorden

Afzender
Nieuwswaarde

Interviews

Belofte
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HET BOUWEN

VAN HET
VLIEGWIEL




WAT ZIJN JOUW
ASSETS?

Heb je een groot netwerk?
Heb je een sterk netwerk?
Ben je een goede verkoper?
Ben je goed in de media?
Ben je een goede spreker?

Ben je een goede dealmaker?

6/25/2026

-
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BOUWELEMENTEN
MANAGEMENTBOEK
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BOUWELEMENTEN
MAATSCHAPPELIJK
BOEK
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BOUWELEMENTEN
NON FICTIEBOEK
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TIMING LANCERING

Lang en short

stops

PR cyclus

Managementboekcyclus
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KANSRIJK

6/25/2026

Excelsheet netwerk

* Recensies in het boek

« Aanbevelingen op linkedin
* Inkopen MMB

* Boekpresentatie

B to B sales

Optreden in podcasts
Boekpresentatie
Managementboek notering
PR met kanon

Lezingen

Aanbevelingen
Samenwerkingen

Special edition

Online ads

E-book
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KANSARM

6/25/2026

Gratis boeken weggeven

PR zonder nieuwswaarde

PR zonder nabellen

Online trainingen zonder traffic

E-mailmarketing zonder traffic

Koud boekhandels benaderen

Netwerkevenementen

Winacties

Kapot rekenen

Luisterboek

Hbo en universiteiten

Sample Footer Text
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LINKEDIN FASE 1
HET ONTWIKKELEN
VAN HET
GEDACHTENGOED

Start van het vinden en bouwen
van fans

Het maakproces: vragen,
gedachten, contacten

Ondertekening van het
auteurscontract



LINKEDIN
FASE 2 vraag over titel/ondertitel

vraag over omslag

Video van de drukker
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LINKEDIN
FASE 3

6/25/2026

Boeklancering

*(denk aan een fotograaf of video)
*Vraag alle gasten om iets te posten

Notering op managementboek

*Ranking
+Alles waar je notificaties over krijgt

Interviews op managementboekmagazine

Alle momenten in de pers

Sample Footer Text
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Save the date: 6 oktober 2026
Keynote: futoroloog Rob Enter over 2060

Diner: iedere gang een andere tafel met als tafelheren en tafeldames:

AUTEURSDINER
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in Martin van Kranenburg | Linkec X Introducing ChatGPT | OpenAl X ® Spinnenwiel Afbeelding Verzoe X @

& 5 G 25 linkedin.com/in/martinvankranenburg/

G) Google Chrome is niet je standaardbrowser Instellen als standaard

0 a2 =

Home Mijn netwerk  Vacatures

Al VOOR
- AUTEURS

Martin van Kranenburg He/Him - 1ste
Neurocopywriter | Auteur: ChatGPT als tweede Brein & Schrijven voor het Brein | Spreker en trainer
best beoordeelde spreker Webwinkel Vakdagen | 2 x docent van het jaar bij Beeckestijn Business sc

o
Amersfoort, Utrecht, Nederland - Contactgegevens
Stel je vraag aan het boek >> (£

17.643 volgers - 500+ connecties

https://www.linkedin.com/search/resuIts/people/?facetNe_®ork:"F"&facetConnectionOf="ACo AA

A
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Christiaan Slierend




VRAGEN?
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