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"IK WIL NIET OVERKOMEN ALS 
IEMAND DIE ZICHZELF CONSTANT 
VERKOOPT.”

Zichtbaarheid
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“GOEDE INHOUD VERKOOPT 
ZICHZELF.”

Zichtbaarheid
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“IK BEN EEN EXPERT, GEEN 
MARKETEER.”

Zichtbaarheid
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“IK VIND HET ONGEMAKKELIJK OM 
STEEDS OVER MIJN BOEK TE 
PRATEN.”

Zichtbaarheid
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“WIE ZIT ER OP MIJN BOEK TE 
WACHTEN?”

Geloofwaardigheid
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“ER IS AL ZOVEEL VERSCHENEN, IK 
VOEG NIETS TOE”

Geloofwaardigheid
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“IK MOET EERST AUTORITEIT 
OPBOUWEN”

Geloofwaardigheid
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“ALS MENSEN KRITIEK HEBBEN, 
BETEKENT DAT DAT MIJN BOEK NIET 
GOED IS”

Geloofwaardigheid
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“ALS MENSEN GEEN REACTIE GEVEN 
BETEKENT DAT DAT MIJN BOEK NIET 
GOED IS”

Geloofwaardigheid
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“WIE BEN IK OM MIJZELF ALS 
TOUGHT LEADER NEER TE ZETTEN”

Geloofwaardigheid
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“MARKETING KOST ZOVEEL TIJD DAT 
IK NIET MEER AAN MIJN ECHTE WERK 
TOEKOM”

Geloofwaardigheid
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“MARKETING KOST ZOVEEL TIJD DAT 
IK NIET MEER AAN MIJN ECHTE WERK 
TOEKOM”

Geloofwaardigheid
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“NA DE BOEKLANCERING IS DE 
PROMOTIE EIGENLIJK WEL KLAAR.”

Geloofwaardigheid
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“IK HEB GEEN BUDGET VOOR 
MARKETING, DUS HET HEEFT WEINIG 
ZIN.”

Geloofwaardigheid
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“IK WIL MENSEN NIETS OPDRINGEN”

Geloofwaardigheid
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“VERKOOP EN INHOUDELIJKE 
KWALITEIT GAAN NIET SAMEN”

Geloofwaardigheid
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“MARKETING EN PROMOTIE BEGINT 
NA DE LANCERING”

Geloofwaardigheid
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HOEVEEL PUNTEN HEB JIJ?

Geloofwaardigheid
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DIEPERLIGGENDE OVERTUIGINGEN

ZICHTBAARHEID IS OPSCHEPPEN. 

VERKOPEN IS MANIPULEREN. 

DESKUNDIGHEID MOET VANZELF WORDEN OPGEMERKT. 

BESCHEIDENHEID IS PROFESSIONELER DAN PROFILERING. 

AFWIJZING ZEGT IETS OVER MIJN WAARDE ALS AUTEUR (OF MENS). 

EEN BOEK IS HET EINDPRODUCT, NIET HET BEGIN VAN EEN GESPREK. 

MARKETING IS IETS VOOR COMMERCIËLE MENSEN, NIET VOOR INHOUDELIJKE 
EXPERTS
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“EEN BOEK UITGEVEN HEFT MEER WAARDE DAN EEN MBA”

MENNO LANTING
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• HELDERE DOELSTELLING
VERTROUWEN OP EXPERTISE
SAMENWERKING IS EEN FEESTJE VOOR IEDEREEN
FOCUS OP HET GEHEEL
SAAIE CONSISTENTIE

Impact
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DE MARKETING 
ZIT IN HET BOEK
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Titel

Ondertitel

Flaptekst

Inhoudsopgave

Aantal woorden

Afzender

Nieuwswaarde

Interviews

Belofte



HET BOUWEN 
VAN HET 
VLIEGWIEL
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WAT ZIJN JOUW 
ASSETS?

Heb je een groot netwerk?

Heb je een sterk netwerk?

Ben je een goede verkoper?

Ben je goed in de media?

Ben je een goede spreker?

Ben je een goede dealmaker?
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BOUWELEMENTEN 
MANAGEMENTBOEK 
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Linkedin

Netwerk

Managementboek.nl



BOUWELEMENTEN  
MAATSCHAPPELIJK 
BOEK
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Linkedin

Netwerk

PR



BOUWELEMENTEN  
NON FICTIEBOEK
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Instagram

Podcast

PR



TIMING LANCERING
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PR cyclus

Lang en short

stops

Managementboekcyclus

Flow



KANSRIJK • Excelsheet netwerk

• Recensies in het boek

• Aanbevelingen op linkedin

• Inkopen MMB

• Boekpresentatie

• B to B sales

• Optreden in podcasts

• Boekpresentatie

• Managementboek notering

• PR met kanon

• Lezingen

• Aanbevelingen

• Samenwerkingen

• Special edition

• Online ads

• E-book
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KANSARM

6/25/2026 Sample Footer Text 36

Gratis boeken weggeven

PR zonder nieuwswaarde

PR zonder nabellen

Online trainingen zonder traffic

E-mailmarketing zonder traffic

Koud boekhandels benaderen

Netwerkevenementen

Winacties

Kapot rekenen

Luisterboek

Hbo en universiteiten



LINKEDIN FASE 1 
HET ONTWIKKELEN 
VAN HET 
GEDACHTENGOED
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Start van het vinden en bouwen  
van fans

Het maakproces: vragen, 
gedachten, contacten

Ondertekening van het 
auteurscontract



LINKEDIN 
FASE 2
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vraag over titel/ondertitel

vraag over omslag

Video van de drukker



LINKEDIN 
FASE 3
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•(denk aan een fotograaf of video)
•Vraag alle gasten om iets te posten

Boeklancering 

•Ranking
•Alles waar je notificaties over krijgt

Notering op managementboek

Interviews op managementboekmagazine

Alle momenten in de pers



 AUTEURSDINER

Save the date:  6 oktober 2026 

Keynote: futoroloog Rob Enter over 2060

Diner: iedere gang een andere tafel met als tafelheren en tafeldames:
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AI VOOR 
AUTEURS
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VRAGEN? 
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